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NOMINATIE Kaatsheuvels bedrijf in de race voor de ING Retailprijs

Animal Centre is het stoffige voorbij

Het jonge Kaatsheuvelse be-
drijf Animal Centre is in de
race voor de ING Retailprijs.
»Op zo'n grote schaal dierbe-
nodigheden kopen is een
nieuw concept.”

door Wouter ter Haar

KAATSHEUVEL - Ze worden er zelf
ook wel een beetje lacherig van.
Want de trouwpakjes en de kan-
ten onderbroekjes voor honden
zijn toch echt wel héél bijzonder.
Evenals die krabpaal voor katten,
die toch gauw 1500 euro moet kos-
ten. Maar voor Angela Heurter

(27) en Bert van der Pluijm (31)
geeft het wel aan hoe compleet
hun winkel is.

Het jonge duo begon dit jaar met
Animal Centre in Kaatsheuvel,
een -zoals zij het zelf graag betite-
len- supermarkt voor dierbeno-
digdheden. In hun zaak van 1500
vierkante meter verkopen zij vele
duizenden artikelen voor honden,
katten, knaagdieren, vissen, vogels
en alle andere huisdieren. Van
hondenbrokken tot aan halsters
voor paarden en van een konijnen-
hok tot aan hagedissen.

Van der Pluijm en Heurter zijn ei-
genaar en oprichter van één van
de tien zelfstandige winkels die ge-
nomineerd zijn voor de ING Re-
tail jaarprijs 2010. Deze aanspre-
kende retailprijs wordt al verschil-
lende jaren uitgereikt. De uitrei-
king van de landelijke prijs is op

10 november.

Het tweetal jeugdige ondernemers
-ook nog eigenaar van Sfeer, een

winkel voor woonaccessoires in

Kaatsheuvel- is zelfverzekerd over
de winstkansen. Van der Pluijm:
»Wat wij doen is eigenlijk een ge-
heel nieuw concept. Wij zijn één
van de weinige winkels in dierbe-
nodigdheden die het op een derge-
lijke grote schaal doen.”

Van der Pluijm en Heurter voor-
zien ook in hun branche de ten-
dens richting schaalvergroting. In
de branche, waar jaarlijks 1,5 mil-
jard euro in omgaat, is een aantal
ketens actief. Maar wordt nog voor-
al beheert door zelfstandige onder-
nemers. Heurter: ,Er kleeft nog
een wat stoffig en oubollig imago

aan dierenwinkels. Daar willen wij
definitief een eind aan maken. On-
ze winkel is modern, hip en ruim
ingericht.”

Het tweetal streeft naar een ‘breed
en diepgaand assortiment’. Van
der Pluijm: ,In alle marktsegmen-
ten willen wij veel en diverse pro-
ducten. Zo hebben we een stelling
met een paar honderd hondenrie-
men, maar ook een rek met alle
merken en soorten vissenvoer.
Wij willen voor alle huisdieren en
voor iedere eigenaar iets te bieden
hebben. En dan ook nog met ver-
stand van zaken.”

Volgens Van der Pluijm zijn er in
de branche voor dierenbenodigd-
heden volop kansen. Een gemid-
deld huishouden geeft jaarlijks 280
euro aan een huisdier uit, aldus de
branche-organisatie Divebo. Die
heeft becijferd dat consumenten
steeds meer behoefte hebben om
alles in één zaak te kopen die dan
ook nog eens goed bereikbaar
moet zijn. ,Daarom zijn we vanuit
een kleine winkel in een Kaatsheu-

velse winkelstraat op een industrie-
terrein neergestreken.” Dat is een
goede keuze geweest, stellen bei-
den tevreden vast. Het klantenbe-

stand, afkomstig in een straal van
zo'n vijftien kilometer rondom
Kaatsheuvel, is de laatste maanden
verdrievoudigd. En ook de omzet
heeft een sterke stijgende lijn inge-
zet.

Plannen hebben beide nog volop.
Van der Pluijm: ,Het streven is om
binnen nu een een paar jaar meer
vestigingen te openen. Uiteindelijk
streven we naar een keten van di-
verse zaken. In eerste instantie
denken we daarbij aan de regio’s
Den Bosch en Eindhoven, maar
wie weet wat er nog meer in het
verschiet ligt.”

RETAIL JAARPRIJS

alleen voor intern/eigen gebruik

1024 00125 329 00 00






